Mekosoft profitiert vom gestiege-
nen Kostenbewusstsein der Amter

"Wie schafft ihr das zu diesem Preis?"

Diese Frage hiren die Mitarbeiter von r + w
data haufig. |hr Team entwickelt fiir rund
500 Amter immer wieder neue Module der
Beschaffungs- und Inventarisierungssoft-
ware Mekosoft. Diese Ergdnzungen werden
zwar grundsitzlich von den Kunden initi-
iert, aber: Die Kosten fiir die Entwick-
lungsarbeit trigt r + w data selbst.

Alle Anregungen fiir neue Programmmodu-
le kommen bei r + w data von den Kunden
— immerhin inzwischen iiber soo Amter in
Deutschland. "Dieses in Deutschland wohl
einzigartige Konzept gewihrleistet, dass
sich Mekosoft immer exakt am Bedarf der
Anwender orientiert. Das macht unsere Ver-
waltungssoftware erfolgreich - seit ber 20
Jahren", so Geschiftsfiihrer Johannes Raulf.
Die neuen Module erhalten nach einer Test-
phase beim Auftraggeber den letzten
Feinschliff und stehen danach allen Meko-
soft-Anwendern Uber das Update zur Ver-
fligung. Keinem Kunden entstehen dadurch
zusdtzliche Kosten.

Neu: Leistungserfassung, Liegen-
schafts-, Turnhallen- und Fund-

biiroverwaltung

Zu den neuesten Programmmodulen zdhlen
unter anderem die Leistungserfassungen
sowie die Liegenschafts-, Turnhallen- und
Fundbiiroverwaltung. Auerdem beinhaltet
das Gebdudemanagement eine detaillierte
Kostenabrechnung, ein Raumbuch, die Hal-
testelleninventarisierung, Schliisselverwal-
tung und viele weitere Module. Und es geht
weiter: Bald wird die umfangreiche Soft-
ware um ein Elektro-Priifprogramm ergédnzt.

Jetzt kostenlosen
Newsletter bestellen

Der neue Mekosoft-Newsletter informiert
iber die neuesten Programmmaodule, liber
Anwendervorteile und vieles mehr. Er kann
kostenlos iiber das Internetportal www.me-
kosoft.de bestellt werden.

KENNWORT: MEKOSOFT

Vorteile der Buchpreisbindung
sind Einkaufern unklar

Den Einkdufern in Unternehmen und of-
fentlichen Einrichtungen sind die Vorteile
der Buchpreisbindung noch weitgehend un-
klar. Durch die Aufhebung der Buchpreis-
bindung kénnen sie deutlich weniger eins-
paren als durch eine konsequente Prozes-
soptimierung des Medieneinkaufs. Dies ist
das Ergebnis einer Trendumfrage von VUB
Printmedia anldsslich der Fachmesse
“e_procure & supply 2006".

Laut der Trendumfrage wissen fast alle Ein-
kaufer, dass eine “Preisbindung fiir Blicher
und Abonnements” existiert (96 Prozent)
und was sich hinter diesem Begriff verbirgt
(92 Prozent). Allerdings kennen nur ein Drit-
tel der Befragten die rechtliche Grundlage
dafiir, das so genannte Buchpreisbin-
dungsgesetz, das seit Oktober 2002 in Kraft
ist. Trotz des Wissens um die Buchpreis-
binddng erachten nur rund 17 Prozent der

professionellen Einkaufer diese auch fir
sinnvoll. Hingegen wiirden rund 83 Prozent
die Preisfindung lieber dem freien Kréfte-
spiel des Marktes iiberlassen. Damit
wiinschten sie sich indirekt, dass die Ver-
lage die Hoheit der Preisbildung verlieren
wiirden.

Durch den Wegfall der Buchpreisbindung
versprechen sich rund 92 Prozent der Ein-
kaufer Vorteile, da sie die Preise und Kon-
ditionen fiir Medien verhandeln und da-
durch bessere Einkaufspreise erzielen kdnn-
ten. Gleichzeitig sind 63 Prozent der An-
sicht, dass sich durch die Gesetzes-aufhebung
das Angebot an Biichern nicht einmal ver-
kleinern wiirde. Diese Aussage stellt die
grundlegende Absicht des Buchpreisbin-
dungsgesetzes in Frage. Das Gesetz will ei-
ne Vielfalt an Buchtiteln und eine flichen-
deckende Buchhandelslandschaft sicher-
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Entwickelt in Zusammenarbeit
mit iber 500 Verwaltungen

Seit 20 Jahren ein zuverldssiger Partner

der offentlichen Verwaltungen
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